
Dossier suivi par :

Types de « post »

Créez de l’engagement
Il s’agit ici de ne pas(plus) publier dans le vide et de faire réagir votre 
communauté.
Voici 5 types de posts pour ne plus vous demander quoi publier …😉

Partagez des conseils
Vous êtes le professionnel légitime que vos fans/abonnés ont décidé de 
suivre ; ne les décevez pas et donnez-leur des conseils utiles.

Exemple :

Ma toute première technique pour… c’est….

Avez-vous déjà testé ?

▪ Créez une image contenant le texte de votre post

▪ Les conseils concrets sont faciles à tester et à mettre en 
application.

▪ En demandant l’avis de vos abonnés ou en leur demandant de 
partager leurs conseils, vous les incitez à interagir.

▪ En partageant vos conseils, vous montrez également votre 
expertise et vos valeurs.

▪ Pensez à partager ce que vous avez testé et qui a fonctionné pour 
vous ; l’engagement augmente avec l’authenticité 😊

Remplissez les blancs

Exemple :

Pour développer mon activité, j’ai besoin de… ou pour perdre du poids, je...

• Ce style de post incite naturellement à l’engagement.
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• Si vous choisissez des phrases en lien avec vos offres et les 
problématiques de vos clients, vous allez récolter des informations 
cruciales sur vos prospects et ce qui est important pour eux.

Choisissez 1 pour..., 2 pour…
• Proposez un choix par exemple pour le titre d’une de vos offres ou de vos

conférences ou pour le thème d’un article de blog.

• Proposez à votre communauté d’exprimer leur choix en écrivant 1,2…

Exemple :

J’hésite entre plusieurs thématiques d’articles pour le blog, j’ai besoin de votre 
aide ; qu’est-ce qui vous intéresse en priorité, 1, 2 ou 3 ?

1. Trouver des clients

2. Développer votre confiance d’entrepreneur

3. Apprendre à faire des vidéos

Si…alors je…
Que ferait votre communauté dans certaines situations ?

Exemple :

• Si j’avais un budget marketing illimité, je… 

• Si je perdais du poids, je ferais... 

Likez si vous êtes d’accord/si ça vous parle…

Exemple :

• J’ai dû travailler ma relation à l’argent pour développer mon activité

• L’authenticité est plus importante que la réussite

C’est à vous !
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