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Les Clés d’1 communauté
Check-list

L’animation
• Les valeurs que vous voulez communiquer

• Les partages qui ne doivent pas à être à sens unique

• L’envie d’avancer qui doit motiver

• L’engagement

Le but
• La prise de conscience

• Le traitement des objections

• L’entrée du circuit de vente

Les moyens
• Les contenus

• Les questions

• Les sondages

• Les croyances

• Les erreurs

• Le cadeau gratuit

Les pièges à éviter
• Tout accepter

• Se décourager
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• Travailler gratuitement

• Manquer de régularité

• Se positionner comme « le bon copain »

Le passage à l’action
• Identifier vos valeurs

• Créer 1 première semaine d’animation

• Planifier 1 mois

• Anticiper 1 trimestre

La création de contenu
• Préparer 1 à 3 mois à l’avance

• Recycler vos contenus

• Utiliser les réponses aux sondages

L’administration
• Mettre 1 membre à l’honneur

• Répondre 1 à 2 fois par semaine

• Accueillir les nouveaux membres

• Gérer la pub cachée

Site web: https://www.maaars.fr/
Email : doc@maaars.fr Page 2/2

Ce document est à usage interne uniquement. Il est confidentiel et la propriété de MAAARS. Il ne peut être transmis à des tiers . 

https://www.maaars.fr/
mailto:doc@maaars.fr

	L’animation
	Le but
	Les moyens
	Les pièges à éviter
	Le passage à l’action
	La création de contenu
	L’administration


